
奖金管理办法

□ 员工出勤奖金办法

(一)本公司为奖励员工出勤，减少请假，恪遵公司规章，特订定本办法。

(二)出勤奖金按点计算，每点 20 元，每月计分 30 点(600 元)凡本厂员工(包

括契约工)在厂工作每出勤 1 天给予 1 点。

(三)凡员工于当月份内请假者，不论事病假均按下列标准扣减奖金。

1.请假一天扣 7点(140 元)。

2.请假二天扣 14 点(280 元)。

3.请假三天扣 21 点(420 元)。

4.请假四天扣 30～31 点(600～620 元)

(四)全月份不请假，且轮休不超过 2 日者另加给全勤奖金 8点(160 元)凡请假

旷工(包括1小时)或轮休超过2日(逢有法定假日的月份得增加为3日)及星期日固

定休息人员均不加给。

(五)兵役公假、婚、丧、生育假：

1.身家调查、点阅召集、后备军人召集等出勤奖金照给。

2.动员召集教育召集及奉派受训 20 天以上者不予给点。

3.婚、丧、生育假所请假日不予给点(如跨月者其全勤加给的 8 点只扣 1 次)。

(六)公伤与国内公差出勤奖金照给。

(七)旷工：每旷工 1 天扣 10 点(4 小时以内扣 5 点，超过 4 小时按 1 天扣点)。

(八)当月份请事病假累计 4 小时以内奖金不扣，超过 4 小时按 1 天扣点。

(九)为顾念员工确患重病必须住院(限公立或劳保医院治疗，情节特殊，其住

院期间经取得医院证明者得予从轻扣点，即每住院 1 天扣发奖金 5点，其余门诊仍

按本办法第 3 条的规定计扣奖金。)

(十)星期例假及轮休、特休：

1.常白班员工星期例假日或排定轮休日奖金照给，但被指定加班而不到工者扣

奖金 10 点。

2.已排轮休的人员除轮休日外如有不上班者应一律请假否则视作旷工。

3.特别休假必须于前一天下午 5 点钟前提出申请经核准者，出勤奖金照给，事

后(包括当天)申请者不准，视作事假论。

4.应休未休的特别休假在年限届满后均按现支日资的 1.6 倍发给奖金，但中途



离职者不予发给。

(十一)本办法经核准后公布实施，未尽事宜得随时修改。

□ 全勤奖金给付办法

(一)本公司为使员工勤于职务，提高生产效率起见，特订定本办法以资奖励。

(二)凡本公司生产线作业人员(领班除外)，守卫人员及长期临时性生产工作人

员适用本办法。

(三)本奖金每季颁给一次，其给付日期为次月 20 日。

(四)凡当季内未请假(包括年休假)，迟到及早退者，按下列标准给予全勤奖金：

1.月薪：按当季最后一个月的月薪÷30 天×6 天。

2.日薪：按当季最后一个月的日薪×6天。

(五)颁发奖金前，人事部将名单送厂长核阅后公布。

(六)新进人员如到职日恰为当季第 1 日者，奖金自该月份起计算，否则于次季

第 1 日起计算。

(七)当季服务未满 3个月而离职者，不予计算奖金。

(八)停薪留职期间不适用本办法。

(九)本办法经呈准后施行，修改时亦同。

□ 从业人员年终奖金发给办法

第一条 依据 本办法依据本公司人事管理规则第 39 条订定。

第二条 适用范围

(一)本公司从业年终奖金的发给，悉依本办法的规定办理。

(二)本办法所称从业人员以本公司编制内的人员为限。顾问、聘约人员、定期

契约人员、临时人员均不适用。

第三条 奖金数额 从业人员的年终奖金数额视公司当年度的业务状况及个

人成绩而订(如附件一及附件二)。

第四条 按实际工作月数比例计算的范围从业人员在年度内有下列情形之一

者，年终奖金按其该年度内实际工作月数的比例计算(服务未满半个月者以半个月

计，半个月以上以一个月计)。

(一)准给特别病假或公伤假者。但因执行职务奋勇负责而致伤害，经专案签准

其请假间得予发给的公伤假除外。



(二)非受处分的停薪留职者。

(三)中途到职者。

第五条 发给前离职 从业人员于当年度年终奖金发给前离职或受停薪留职

处分中者，不予发给。但退休、资遣人员服务已满该年度者，不在此限。

第六条 发放日期 每年度从业人员的年终奖金于翌年 1月 20 日发给。

第七条 奖惩的加扣标准 从业人员在当年度曾受奖惩者，年终时依下列标准

加减其年终奖金。

(一)嘉奖 1次：加发 1 日份薪额的奖金。

(二)记小功 1 次：加发 3日份薪额的奖金。

(三)记大功 1 次：加发 10 日份薪额的奖金。

(四)申诫 1次：扣减 1 日份薪额的奖金。

(五)记小过 1 次：扣减 3日份薪额的奖金。

(六)记大过 1 次：扣减 10 日份薪额的奖金。

第八条 请假旷职的扣减标准 从业人员于年度中曾经请假或旷职者，其当年

度的年终奖金依下列标准计扣的(以元为单位)。

(一)病假 1日扣减半日份薪额的奖金。

(二)事假 1日扣减 1日份薪额的奖金。

(三)婚假 1日扣减 1/4 日份薪额的奖金。

(四)丧假 1日扣减 1日份薪额的奖金，但因承重祖父母、配偶等丧亡请假在 5

天以内者，每日扣减 1/4 日份薪的奖金。

(五)产假 1日扣减半日份薪额的奖金。

(六)旷职 1日扣 3 日份薪额的奖金，旷职半日扣 1.5 日份薪额的奖金。

第九条 奖金提拨 凡符合本办法第 4 条规定，工作不满 1 年者，其奖金按实

际工作月数比例提拨。

第十条 扣款处理 依本办法规定扣除的款额应缴回公司。

第十一条 实施及修订 本办法经经营决策委员会通过后实施，修改时亦同。

附表 6.5.1 各公司年终奖金核发标准

表 6.5.1

达 成 率 奖 励 标 准

100%以上 3个月(同特别休假在 14 天以内者加发 1 个月份奖金)。



95%～100%未满 2.5 个月(同上)

90%～95%未满 2个月(同上)

85%～90%未满 1.5 个月(同上)

85%以下 1个月(同上)

附表 6.5.2 从业员年终奖金核发标准

(一)利益目标达成率在 85%以下，奖励标准 1 个月者，不分考绩一律以 1 个月

计算。

(二)利益目标达成率在 85%以上，奖励标准 1 个月以上者，其超过 1 个月的部

分(不含特别休假在 14 天以内者所加发 1 个月的奖金)，依下列核发基数计算。

表 6.5.2

考 绩 等 次 核发奖金基数

优 120%

甲 100%

乙 80%

丙 40%

(三)凡符合“年终奖金发给办法”第四条规定，工作不满一年者，采实际工作

月数比例提拨。

(四)依“年终奖金发给办法”规定扣除的款额应缴回公司。

(五)年终奖金发给标准自发布的日起实施。

□ 从业人员各项津贴给付办法

第一条 依据 本办法依本公司人事管理规则第三十九规定订定。 第二条

津贴支给标准 本关系企业所属从业人员的各项工作津贴给标准规定如下(见表

6.5.3，表 6.5.4)：

(一)加班津贴(单位：元/时)

(二)轮值与夜勤津贴(单元：元/时)

(三)驾驶员每月加班津贴最高不得超过 700 元。

(四)出纳人员职员津贴每月定为 150 元。

表 6．5．3

薪 级 临时加班津贴 例假日加班津贴 说 明

1000以下 5．5 4．5 (一)临时(例假日)加班津贴＝临

时(例假日)加班时薪 x 临时(例假

日)加班时数。

1001—1300 7 6
1301—1600 9 7．5
1601—2000 11 9



(二)加班时数全月不得超过 46小
时，但特殊情形经核准者例外。

(三)科长级及助理管理

(工程)师(含)以上人员不发给加

班费。

2501—2500 13 10
2501—3000 14 11
3001—3500 15 12
3500—4000 16 13
4001以上 17 14

表 6.5.4

项目 夜勤津贴 例假日值日津贴(全日)
夜 班 中 班 助理管理师

助理工程师 以上

管理员

工务员以下

值夜津贴

津贴 20 7 100 80 40-100
说明 (一)值日者由公司供应中餐券一张，值夜者供应晚餐券一张。

(二)值夜津贴视实际工作情形，于上表范围内由各公司自订。

第三条 特殊工作环境津贴 特殊工作环境津贴由各部门视实际情形订颁实

施，并向经营决策委员会报备。

第四条 实施及修改 本办法经经营决策委员会通过后实施，修改时亦同。

□ 年终奖金发放核计细则

(一)为酬本公司员工一年来的辛勤，特订定年终奖金发放细则。

(二)本公司正式员工年终奖金的发放核计悉依本细则办理。

(三)凡员工于当年 10 月 1日(含)以前升正者，均予办理其计算方式自升正的

日起为计算日期，并照表 6.5.5 规定核计。

表 6.5.5

升正服务月数 奖金天数 备 考

3个月 7天半 1．本表所指月份以足月计

6个月 15 天 2．奖金包括职务加给

9个月 22 天半

12 个月以上 30 天

（四)凡于当年度年终奖金发放前有下列情形之一者，应予加发奖金：

1.记大功 1次，加发相当 30 天薪津的奖金。

2.记小功 1次，加发相当 10 天薪津的奖金。

3.嘉奖 1 次，加发相当 3天薪津之的金。

4.表扬 1 次，加发相当 1天薪津的奖金。

(五)凡有下列情形之一者，应予减发奖金：

1.记大过 1次，扣减相当 30 天薪津的奖金。

2.记小过 1次，扣减相当 10 天薪津的奖金。



3.申诫 1 次，扣减相当 3天薪津的奖金。

4.警告 1 次，扣减相当 1天薪津的奖金。

5.旷(工)职者照天数计，每旷 1 天扣减奖金 2 天，不足 1天者照 1天计。

6.凡年度内请事病假(合并计算)达 15 天者扣减奖金 15 天，达 30 天者扣减奖

金 30 天。

7.迟到早退(合并计算)每满 3资，扣减奖金 1 天。

(六)服务未满 1年者，事病假照比例折算。

(七)本年度内有功与过两种纪录者，得予抵销或抵减。

(八)本细则所指奖惩等纪录，适用于当年度，不得跨越年度计算。

(九)凡在当年度奖金发放前，有下列情形之一者，不发年终奖金。

1.辞职或解雇者。

2.资遣者。

3.停薪留职者。

4.其他原因中途离职者。

(十)凡顾问、试用、临时等人员一律不发年终奖金。

(十一)年度的计算由每年 1 月 1 日起至 12 月 31 日止。

(十二)服役复职人员，其当年度的奖金以复职的日起算，不足 3 个月者不发。

(十三)本细则呈奉总经理核定后实施。

□ 直线单位经营绩效评核办法

第一条 为协助各直线单位(包括服务中心)了解其每月的经营损益情形，并藉

评定其当月份的经营绩效，以作为年终考绩及年终奖金红利计算标准的主要依据，

特订定本办法。

第二条 本公司各直线单位依本办法评核其经营绩效时，应填报“直线单位经

营绩效评核表”。

第三条 绩效评核表中的评核项目及得分计算方式如下：

(一)单位总编制人数：

1.单位总编制人数系指单位内全体人员(包括单位主管、营业、服务、总务、

业务、会计及仓库等人员)。

2.单位内的营业人员每人平均销货额不足 9 万元或服务人员的平均服务收入



未达其前 6个月的平均服务收入基数者，则不论其总编制人数多少，一律不予给分。

3.本项得分的规定如表 6.5.6：

表 6.5.6

编制总人数 得分

7 人以下 1

7 人以下 0

9 人以下 0．5

11 人以上 1

13 人以上 1．5

15 人以上 2

17 人以上 2．5

20 人以上 3

(二)每人平均销货额：

1.每人平均销货额一律依编制人数计算，唯遇编制人数增编时，为顾及事实，

新编人员在 2 个月内，每人以 5万元计算。因产品分发而致超编的人员亦比照新编

人员计算，每月 5 万元，未满 1 月者比例折算。

2.因储训分发而致超编的人员，超编期间以 1个月为限，期满应予纳入正式编

制。并视同扩编。在最初 2 个月内仍以每人每月 5 万元计算单位平均销货额。

3.每人平均销货额的计算公式如绩效评核表上所示。

4.每人平均销货额的得分规定如下：

9 万元以下者零分；9 万元以上，10 万元以下得 1 分；超过 10 万以上，每增

加达 1 万元，则加得分一分。惟平均销货额达 14 万元以上者，每增加 1 万元，则

加得分两分。

5.凡遇估回旧商品时，其销货一律依实收价计算。

6.新成立单位视地区的市场环境及购买力，由业务部提供调查资料呈执行副总

经理予以核定 A或 B级。

A级：新成立 3 个月内，凡营业人员平均销货额在 9 万元以上时，则就其超过

部分乘以 1.5 倍后再核算得分，第 6 个月以前，就其平均销货额 9 万元以上部分乘

以 1.2 倍后再予核算得分，第 6 个月以后则视同其他单位。

B级：新成立单位 3 个月内，凡营业人员平均销货额 9万元以下，则就总销货

额乘以 1.2 倍后再予核算得分：如其平均销货额在 9 万元以上时，则除其比照上述

乘以 1.2 倍外，其超过部分再乘以 1.5 倍后，再予核算得分；第 3个月至第 6 个月

中，如其平均销货额在 9 万元以上时则就其超过部分乘以 1.5 倍后，再予核算得分

第 6 个月至第 9个月内，凡平均销货额在 9 万元以上时，则就其超过部分乘以 1.2

倍后，再予核算得分；第 9 个月以后视同其他单位。



7.分公司总务人员(即为现有的总务员及练习生、工友(扣除一名工友后)，但

营业人员编制在 13 名以上者扣除 2 名)其余人员每名一律折合营业额 5万元计算。

(三)每人平均销货额成长率：

1.凡上月份平均销货未达 9万元者，而本月份已超过 9 万元，则其成长率一律

依其超过 9万元部分除以 9 万元计算。

2.每个平均销货成长率的计算公式如绩效评核表上所示，其得分规定如下表：

(四)每人平均贡献额：

每人平均贡献额的计算方法为各单位该月份的损益总额除以当月份单位总编

制人数(包括单位主管、营业、服务、总务、业务、会计及仓管等人员)计算的其得

分规定如表 6.5.7：

表 6.5.7

本月人 得分

均销货

成长率

上月人

均销货额

—2分 —1分 1分 2分 3分 4分 5分

9万以下 -3％以下 0

9万以下 -5％以下 -3％以下 10％以上 20％分上 30％以上 40％以上 50％以上

11万以下 -10％以下 -5％以上 5％以上 15％以上 25％以上 35％以上 45％以上

13万以上 -15％以下 -10％以下 3％以上 10％以上 20％以上 30％以上 40％以上

15万以上 -20％以下 -15％以下 1％以上 5％以上 15％以上 25％以上 35％以上

17万以上 -25％以下 -20％以下 0 3％以上 10％以上 20％以上 30％以上

1000 元以下者零分；1000 元以上、2000 元以下得 1 分；超过 2000 以上每增

加达 1000 元者，则加得分 1 分；反之，每上平均贡献额若为负数，则每负 1000

元扣其得分 1 分。

(五)月底应收帐款比率：

1.凡未依照会计办法规定作业而越区交货，经裁定拨补实绩时，则其帐款仍留

原开发票单位，并由其负责收款：如系依照会办法规定作业而代开发票者，则该笔



交易的帐款得随实绩拨补。

2.营业人员向客户收取票据缴付货款后，遭致退票所形成有“问题票据”，在

未另作处理之前，一律视为未收的应收帐款。

3.应收帐款比率的计算，一律四舍五入，不计小数点。

4.应收帐款比率的计算公式如绩效评核表上所示，其得分规定如

表 6.5.8：

表 6.5.8

月底应收帐款比率 得分

10%以下 7．5

15%以下 6

20%以下 4．5

30%以下 3

35%以下 1．5

40%以下 0

50%以下 -1

55%以下 -2

60%以下 -3

70%以下 -4

70%以下 -5

(六)本月倒帐总额的扣分规定：

单位内发生的倒帐，经提报核准赔偿的当月份，其该笔交易的金额在当月份总

营业额的 0.25%以下者不扣分；超过 0.25%以上未达 0.5%者，则扣得分总分一分；

超过 0.5%以上每增加达 0.25%者，则加扣得分总分一分。唯上述倒帐金额如经悉数

索回时，则于索加当月份追回原所扣分数。

(七)平均服务收入成长率：

1.分公司的平均服务收入成长率得列为评分项目，惟各单位第一次平均服务收

入成长率计算，应以其前 6个月的平均服务收入为基数，并就其超过此基数部分除

以此基数计算。



2.新成立单位如成立时间未达 6 个月者，其基数由服务部提供资料转呈执行副

总经理核定。

3.凡上月份平均服务收入未达第 1 次计算的基数者，而本月份已超过该基数

时，则其成长率一律依其超过基数部分除以基数计算的，其得分如

表 6.5.9：

表 6.5.9

成长率 得分

50%以上 5

40%以上 4

30%以上 3

20%以上 2

10%以上 1

10%以下 0

-15%以下 -1

-20 以下 -2

(八)“奖励商品”销售奖励：

1.‘奖励商品”另定。

2.凡销售“奖励商品”者，其销售额除并入前述各项成绩的计算外，另予特别

奖励，增加主管的绩效分数。

3.“奖励商品”的得分以每人平均 5000 元为计分单位，凡单位内每人平均‘奖

励商品’销售额每增加达 5000 元者，给予得分 0.5 分

4.每人平均“奖励商品”销售额一律以营业人员编制数为计算基础。

(九)每月经评核后，依得分的高低，分别选出分公司及营业部的第一、二、三

名颁给奖金奖励，惟若前三名的单位，其每人平均销货额未达 12 万元或月底应收

帐款比率超过 40%以上者，则给奖名额即视同出缺处理，不另递补，奖金金额如表

6.5.10：

表 6.5.10

名次 奖金



1 ＄2000

2 ＄1000

3 ＄500

(十)经评核结果，如遇得分相同时，则其名次的前后，依每人平均销货额决

定，唯若每人平均销货额亦同时，则依单位编制人数的多寡决定。

第四条 绩效评核表及其附表(直线单位费用明细表)中所列各项科目的名称、

定义及有关规定如下：

(一)损益表部分：

1.销货收入：各单位迄月底止的服务收入外的发票总金额(包括国外标及实绩

拨补)。

2.销货成本：即底价总数的 80%(供应营业部以 83%计算)。

3.销货毛利：即销货收入减销货成本。

4.免费保养成本：即销货收入的 3%(用以分摊库存、试用中、及免费保养期间

内的产品调整及叫修)。

5.供应品(耗用与附赠)：即销货报告上当月份的供应品附赠及耗用总额。(原

销货报告中仅有附赠栏而后应在备注栏加填耗用明细，并依最底价核算其价)。

6.销货净毛利：即销货毛利减免费保养成本、供应品等称。

7.营业费用：即营业人员(包括营业主任及外务人员)所发生的下列诸费：

(1)汽车诸费：凡营业人员汽车、机油、过桥费、过路费、租用汽车以表演商

品的费用等皆属。

(2)旅费：凡营业人员计程车资及营业员因业务需要所支付的差旅费称。

(3)公共关系：凡营业人员因业务上应酬需要所为的支出属。

(4)薪工津贴：指营业人员的薪资及津贴(包括本薪、机车津贴、交际津贴、成

交奖金、各项加给及值班费等)。

(5)坏帐：凡帐款尾数无法收回或倒帐确定时公司所损失的部分属。

(6)名片：凡营业人员所印名片的费用属。

8.营业利益：即销货净毛利减营业费用后的余额称。

9.服务收入：

(1)免费保养拨入：即单位内销货收入的 3%属，服务中心以各单位的营业收入



的 3%属。

(2)合约及叫修收入：即单位内迄月底止服务所开发票总金额。

10.服务成本：服务收入的 50%称。

11.服务毛利：服务收入减服务成本后的余额称。

12.服务费用：凡服务人员所发生的下列各项费用属。

(1)汽车储费：凡服务人员所支的汽油、机油、过桥费、寄车费等皆属。

(2)旅费：凡服务人员所支的计程车资及服务人员因服务的需所支付的差旅费

属。

(3)公共关系：凡服务人员因服务需要所付的交际费用属。

(4)薪工津贴：指服务人员的薪资及津贴(包括本薪、机车津贴、绩效奖金、加

给及值班费等)。

(5)坏帐：凡帐款尾数无法收回者属。

(6)名片：凡服务人员所印名片的费用属。

(7)工具：凡单价在 100 元以下的工具购置费用属。

13.服务利益：即服务毛利减服务费后的余额。

14.营业及服务总利益：即营业利益加服务利益的和称。

15.管理费用：凡营业费用及服务费用外所发生的费用属。

(1)汽车诸费：凡营业及服务以外人员所支付的汽机油费等。

(2)旅费：凡营业及服务以外人员所支付的计程车或差旅费属。

(3)运费：装载货物所支付的费用属。

(4)文具用品：日常所用的文具纸张费用属。

(5)清洁费用：支付清洁公司清洁打腊的费用属。

(6)邮费：凡邮寄函件及包裹所发生的费用属。

(7)电话费：凡因业务需要使用长途电话及市区电话所发生的费用属。

(8)电报费：凡因业务需要拍发电报所发生的费用属。

(9)电力费：凡用电所支付的费用属。

(10)自来水费：凡用自来水所付的费用属。

(11)修理费：凡汽车修理及保养等费用属。

(12)人事广告费：凡刊登招募启事的费用属。



(13)报章杂志：订阅报章及杂志所支付的费用皆属。

(14)固定薪资：凡营业及服务以外人员的薪资皆属。

(15)公共关系：凡营业及服务以外的人员所支付的交际费属。

(16)税捐：指营业税及印花税的费用。

(17)什支：其他不属前述科目所支付的费用属。

(18)上列各项费用中(1)、(2)、(14)、(15)、(17)等项，各营业部必须填报，

其余费用均由总务部统一支付，惟各营业部若有自行支付的情事时，则应予列入；

分公司在上述费用中除 12 项由人事部刊登部分可免例外，其余各项均应填报。

16.本期损益：即本期营业及服务利益减除管理费用后的余额称。

(1)经营分析部分：本栏数字一律根据损益表栏各项数字，就所标示的符号填

写计算的，惟地区经列级者，其‘每人平均销货’(仅限此栏)应自行依本办法第三

条第二项第六款的规定换算调整。

(2)自评栏：本栏一律由填表人根据损益表及经营分析栏各项经营成果自行评

核。

(3)得分栏：由填表人根据本办法所定的计分标准自行计算各项得分。

(4)复核栏：本栏由业务部复核计算。

(5)绩效评核表的表人为本公司的营业主任、服务中心主任、营业单位主管及

服务中心主管：

唯因事实限制，服务中心主管及主任仅需填写该表中的服务损益及服务经营分

析栏即可；各营业部则仅需填写表中的销售损益及销售经营分析栏即可。

(6)绩效评核表仅营业单位主管列入评分竞赛，营业主任、服务主任及服务中

心主管等不列入评分竞题，可不必填写得分栏。

(7)本表应于每月 3 日前寄送总公司业务部复核后转呈上级作为当月份结帐

用。

第五条 本办法由业务部呈请总经理核准公布后实施，修订时同。

□ 营业单位招揽信托资金奖励津贴核发办法

(一)营业单位每月业绩超过当月核定团体目标额的八成者，得依下列标准支给

奖励津贴，列为该单位推动业务的用。

1.80%以上者每万元核发奖励津贴 5 元。

2.90%以上者每万元核发奖励津贴 7 元。



3.100%以上者每万元核发奖励津贴 10 元。

(二)本项奖励津贴 ，招揽举绩的业绩换算，以下列标准计。

1.1 年期信托资金为准，举绩 1 万换算业绩 1 万。

2.2 年期信托资金，举绩 1 万换算业绩 1.2 万。

3.积富信托奖金，以契约期间的信托金额总数，换算 1/3 为业绩。

(三)信托资金在契约期间中解约未满 1 年者，依其未经过期间核算业绩，于发

生月扣减招揽者当月的举绩，解约资料每月月底，由信托科填制移送业务科核办，

核算公式如下：

满期委托金额×(核算业绩基础)×契约期间-已委托经过期间/契约期间

(四)本办法呈奉董事长核准后公布实施，修改时亦同。

□ 责任奖金的计算及分配暂行办法

1.本办法实行期中原利润中心制度实施准则内第五章“酬金的计算及分配”暂

停实施。

2.责任奖金分下列三种发给：

(1)企业部人员(营业人员除外)责任奖金。

(2)服务部门，筹办期间的企业部，及未达发给企业部责任奖金标准的企业部

责任奖金。

(3)营业人员责任资金。

3.企业部责任奖金依下列规定发给：

(1)责任奖金的计算根据新订各企业部本年 4-12 月份的盈余及销售目标为准。

(各部必须达到销售目标的百分率另订如附表 6.5.11)

(2)责任奖金的核算以 3 个月为一期，即 4、5、6 月，7、8、9 月，10、11、

12 月各为一期。

(3)期内超出盈余目标及销售目标 1%(如附表 6.5.12)的企业部加发薪资总额

60%。

(4)期内达到盈余目标80%及销售目标1%(如附表6.5.12)的企业部加发薪资总

额 30%。

(5)期内未达盈余目标 80%及销售目标 1%(如附表 6.5.12)的企业部则不予加

发。

(6)各企业部盈余及销售超出目标，其超出部分可并入下期累计，并盈亏互抵



(但对财产的处理，物价的波动涨价时另议)。

(7)本条所订责任奖金，由各企业部估算，交财务部核对各企业部业绩后，由

企业部经理及主管全权决定部内人员的分配，送财务部分 3 个月平均并入次月薪资

内发放，财务部应依法办理扣缴，并视如薪资依发放月份的费用入帐。

(8)如某企业部前期盈余未超出目标 80%，及销售目标 1%(如附表 6.5.12)未获

发给奖金，或达到盈余目标 80%及销售目标 1%仅获加发奖金 30%，但于次期计算时，

并同前期业绩计算在内，均已超出或达到发给责任奖金的标准，则前期亦应按标准

规定追发奖金。

本项追补奖金的规定，仅适用于同一年度 4-12 月份以内，隔年度则不得追补。

(9)各企业部全年度结算，凡盈余及销售超出所订目标的企业部，其盈余超出

部分得提拨 30%作为该部年终加发奖金，由该部经理及主管于年终结算后负责分配

(如各部经理有把握年终一定可分得奖金时，可由主管保证于适当时间先借若干预

为分发，然后于年终结算后扣抵。)

(10)各企业部经营财务的缺短或呆帐，均应由该企业年终提拨 30%盈余中扣

除。

4.服务部门，筹办期中的企业部，及未达发给责任奖金标准的企业部，其奖金

依下列规定发给：

(1)平时奖金

a.每 3个核计的责任奖金，在全公司总目标的达成下，服务部门等得按各生产

企业部所得奖金的平均百分比发给。

b.如服务部门能为公司获得利润，除扣除该案件的所用费外，得按净得 30%给

予该部奖金，并于每一案件完结后核发。

(2)年终奖金

年终核算，全公司总目标业已达成，则服务部门等的奖金，按各生产企业部所

得 30%超额奖金的平均人天数发给，公式如下：

A企业部的奖金天数×人数×B企业部的奖金天数×人数+C企业部的奖金天数

+……除以各生产企业部总人数。

5.营业人员责任奖金依下列规定发给：

(1)各部营业人员的奖金及应酬费计算方式分别核定如另表。

(2)各部固定的营业人员分担各该部的全年销货责任，如达到年度内规定的目

标，照核定的各部奖金数字，每 3个月核发一次。

(3)营业人员除领到责任奖金外，另无其他奖金，但公司年度结算特佳时，各

部经理可建议发给若干年终奖金。



(4)本条的应酬费系指一般应酬费用，如有特别费用，可在承交前向公司报备

后发给。

(5)各部营业人员如有连续 6 个月不能达到营业责任额时，应即改调他职。

6.本暂行办法经午餐会通过后公布施行，修订时亦同。

表 6.5.11 4-12月份暂定目标率

区分

部别

销售目标百分率 收款目标百分率

开发部 50％ 50％

预力部 65％ 65％

钢架部 65％ 65％

门窗部 50％(4．5．6．月)

60％(7.8.9.10.11.12月)

50％(4．5．6．月)

60％(7.8.9.10.11.12月)

纺织部 60％ 60％

□ 经营绩效奖金发放办法

(一)本公司为激励同仁提高工作士气，发挥团队精神并藉以改善同仁待遇，特

设置经营绩效奖金并订定‘经营绩效奖金发放办法’。

(二)奖金的来源系依各直线单位每月所填制的‘直线单位经营绩效评核表’中

的‘本期损益’总合计金额的 25%提供发放。

(三)奖金的发放对象，为迄计算奖金的当月底止本公司已升任正式的全体同

仁，试用中的同仁不予列为发放对象。

(四)奖金的发放计算一律依当月份的‘基点奖金额’计算，其计算方式如下：

1.当月份提供发放的奖金总额除迄当月底止已升任正式的全体同仁的基点总

数等于每基点奖金额。

2.基点的换算如表 6.5.12：

3.营业主任的职等比照服务主任的平均职等六等，营业人员的职等比照服务人

员的平均职等四等换算。

表 6．5．12

所属职等 应列基点



11 12

10 11

9 10

8 9

7 8

6 7

5 6

4 5

3 4

2 3

1 2

(五)幕僚单位人员，其奖金的计算，一律依当月份的基点奖金额与个人的基

点成绩计算。

(六)营业单位与分公司人员，其奖金的计算一律依当月份的经营绩效竞赛名次

为发放的计算标准，其最高与最底的发放比例原则上为 3：1，唯得视经营的实际

情形随时增减其差距；换算的比例如附表。

(七)服务中心的奖金发放标准比照幕僚单位计算。

(八)发放的奖金金额的计算，一律以‘元’为单位，元以下四舍五入。

(九)奖金的发放日期为每月 25 日。

(十)本办法经呈总经理核准后公布实施修订时同。

附表 6．5．13

绩效竞赛名次 奖金发放比例

1 1．5

2 1．4

3 1．3

4 1．2



5 1．1

6 1．0

7 0．9

8 0．8

9 0．7

10 0．6

11 0．5

备注：本表比例得视经营实际情形随时增减其差距。

□ 效率奖金核发办法

第一条 目的 为使各公司绩效的评核及奖金的计发有所遵循，特订定本办

法。

第二条 对象 效率奖金以利益中心(尚未建立利益中心部门；暂以成本中心)

为核发部门，其对象为二级主管(含)以下编制内从业人员及聘约、定期契约人员，

但按件计酬及临时人员除外。

第三条 方式 各部门绩效的评核及奖金的计发，订为每月一次，各月的绩效

不得互抵。

第四条 固定基数

(一)奖金额的订定，按固定基数百分比核发，固定基数订为科长级 4000 元，

组长级及非科长级的助理管理(工程)师以上人员 3000 元，男从业员 2000 元，女从

业员 1200 元。

(二)固定基数以编制人数为设定基准，但实际人数未达编制人数时，则以实际

人数为发放基准。

第五条 奖金计算归类

(一)独立计算奖金部门：指该部门的奖金依其绩效按奖金评核项目独立计算的

部门。

(二)比照计算奖金部门：指提供服务于独立计算奖金部门，其奖金应比照被提

供服务的独立计算奖金部门比例计算的部门。

(三)平均计算奖金部门：指该部门提供的服务或贡献，其绩效无法用数字单独

计算或比照某独立计算奖金部门计算的部门，其奖金应比照公司(事业部)全部独立

计算奖金部门的平均计算。



第六条 独立计算奖金部门的评核项目

(一)生产部门：

1.按事业部目标利益达成率核发奖金，最高限额为固定基数 15%，目标利益未

达 80%本项不计提奖金。

2.按利益中心目标利益达成率核发奖金，最高限额为固定基数的 15%，未设订

利益中心或达成率未达 80%，本项不计提奖金。

3.按各利益中心特定评核项目核发奖金，所称特定评核项目应包括下列各项：

(1)产量

①因不可抗力原因(如长时间限电或不可抗力的断料)的减产，由生产部门签呈

总经理核定减产的量，降低产量的计算标准。

②试制品不计产量，其因试制所发生的人工、费用，得经事业部经理核准后，

按比例由计入效率奖金中的人工、费用扣除。

(2)主要材料耗用量(或收率)。

(3)工缴(以可控制项目为主，包括直接人工、间接人工、主要器材消耗费、修

护费、其他事务费、交通费、文具印刷、邮电费、车旅费、包括费等)。

(4)品质。

(5)可归责于生产部门的客诉案件，所发生的折让及销货退回的折价差额，一

律自利益项下扣除。

(6)其他特定评核项目。

以上 1.至 6.项奖金计算百分比由公司自订。

(二)营业部门(直接销售人员)

1.按事业部目标利益达成率核发奖金，奖金比率自订。

2.按利益中心以厂价为基准计算的目标利益达成率核发奖金，奖金比率自订，

未设订利益中心或达成率未达 80%，本项不计提奖金。

3.按各部门特定评核项目核发奖金，所称特定评核项目应包括如下：

(1)营业额或销售量。

(2)推销费用(以可控制项目为主，包括薪资、陆运费、医药费、书报杂志、文

具印刷、邮电费、车旅费、交际费、交通费、什项购置、什费、水电费、修护费、

其他事务费等。)

(3)应收帐款周转日数。

(4)可归责于营业部门的客诉案件，以公司受损金额计扣利益。



(5)其他特定评核项目。

以上营业部门 1.至 3.项奖金的计发，尚须受下列条件的限制：

(1)最近 3 个月实际营业额达成率(未满 3 个月的月份实际按月份累计)示达

80%，不计发营业部门奖金。

(2)以合作外销产品，外销证件逾期未收额占该月底未收总额的比率达 20%以

上，不计发营业部门奖金。

(3)最近 3 个月的平均帐款回收率(分内、外销)低于 90%，不计发营业部门奖

金，其计算公式如下：

应收帐款回收率＝最近 3个月收现金及收票总额/最近 3 个月销货净额合计

上列计算式中收现及收票总额应扣除合作外销的退税证件未按规定期限取回

时的内外销货差价，惟当月份销货额超过前 2 个月平均额部分，准延至次月 15 日

补计达成率。因品质不良，而遭客户申诉，致无法收清者，得按特殊案件签呈总经

理核准不列入计算。

第七条 奖金计发限额

(一)奖金发放除营业部门外，各核发部门平均每人最高不得超过固定基数的

60%。

(二)比照计算奖金部门，按该部门提供各独立计算部门的服务程度，比照独立

计算奖金部门计发。

(三)平均计算奖金部门效率奖金的计算，以独立计算奖金部门的总平均计发。

第八条 目标的设订

(一)本办法所称目标或计算的基准，系指经决策会通过的年度预算而言。

(二)寄库品未事先经呈总经理批准，视为未销售，其利益自当月份扣除，且不

列入下月实绩。

第九条 罚扣除特别休假及公假免予罚扣外，请假罚扣奖金比率应于效率奖金

核发准则中明订。罚扣的奖金额可充做各部门自行保管运用。

第十条 特殊贡献 凡对公司有特殊贡献者，得专案呈请总经理核发特别奖

金，金额不予限制。

第十一条 准则的订定 各公司效率奖金核发准则由会计部门拟订，经会总管

理处总经理室同意后，呈总经理批准公布实施，修改时亦同。

第十二条 附则

(一)奖金最高限额，视实际需要得每年修订一次。

(二)本办法经决策会通过后实施，修改时亦同。



□ 绩效奖金办法

(一)本公司绩效奖金办法的施行，系以鼓舞工作士气奖励工作绩效为目的，每

月核算定期发给。

(二)本公司绩效奖金包括两项。第一项为生产绩效奖金发给对象包括现场主

管、助理及模具制作保养人员。第二项为工作绩效奖金，发给对象包括一般办公室

职员及非属直接参加生产作业的职员作业员。但任何从业人员不得同时支领两项奖

金。

(三)试用人员，当月份遭记过以上处分的人员及该月份未服务期满的从业人

员，概不发给绩效奖金。

1.每人基本奖金的折算标准如表 6.5.14

表 6．5．14

全厂当月份的完工金额 每人基本奖金金额

600万以上(含) 1500

500万(含)—600万 1300

400万(含)—500万 900

350万(含)—400万 700

300万(含)—350万 500

250万(含)—300万 300

250万以下 0

但当月份无进度迟延的情形得以高一标准计算

2.每人应发金额的折算标准如表 6.5.15

表 6．5．15

当月份生产绩效 发给奖金金额(基本奖金倍数)

130％(含)以上 2．5倍

120％(含)—130％ 2．0倍

105％(含)—120％ 1．5倍

100％(含)—105％ 1．2倍



95％(含)—100％ 1．0倍

85％(含)—95％ 0．9倍

70％(含)—85％ 0．7倍

60％(含)—70％ 0．5倍

60％以下 0倍

(四)生产绩效奖的计算方式系以该月份完工部分的生产金额计算。首先依表

列折算每人基本奖金金额，再以此奖金基本额及各单位实际绩效计算每人应发的奖

金。折算标准订定如下。

但各单位的助理，保养人员的奖金金额以其直接主管的奖金的六成计算。

(五)工作绩效奖金以当月份净利润为计算标准。发给幅度订定如表 6.5.16。

表 6．5．16

当月份净利润 每人奖金金额

5万以下 0

5万(含)—10万 100

10万(含)—15万 200

15万(含)—20万 300

20万(含)—25万 400

25万(含)—30万 500

30万(含)—35万 600

35万(含)—40万 700

40万(含)以上 800

(六)绩效奖金的核发工作由经理室及各厂处长会同办理，经经理签准后发给。

(七)本办法第四条订定的完工金额得视现场作业人员的人数增减而调整；第五条订定

的净利标准得视营业额的多寡而调整。调整比率订定如表 6.5.17。

表 6．5．17
现场作业员人数 营业额 调整比例

125人以下 400万以下 0%
125人(含)—150人 400万(含)—500万 10%
150人(含)—175人 500万(含)—600万 30%
175人(含)—200人 600万(含)—700万 50%
200人(含)—250人 700万(含)—800万 70%



250人(含)以上每增 50人 800万(合)以上增 100万 30%

(八)本办法自公布日起施行，未尽事宜得视需要修订公布。


